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商談会

商談会参

イヤーの商談

は事前予約・

ジュールにつ

が必要なバイ

いただいた

希望や参加申

ご了承くださ

受けいたしか

会前日（10

に商品を作る

ていただく機

（別紙 1）に

は、海外バイ

に際しては、

物流、決済方

は、商談希望

の場合は試食

使い捨て食

を希望するバ

成できる方は

談会における

参加者が損害

了承ください

ご相談は当

EL  076-4

     

会について 

参加にあたっ

談テーブルに

・マッチング

ついては、主

イヤーには商

「商品説明書

申込状況等に

さい。なお、

かねます。 

月 22 日）

る現場を見て

機会となり、

にその旨をご

イヤーとの商

事前に提出

方法等を含む

望商品の見本

食を行っても

食器等必要と

バイヤーに合

は、予め現地

る実際の商談

害や不利益等

い。 

当センターの

432-1321

    昨

っての留意

において、個

グ制です。１

主催者側で調

商談会通訳を

書」をもとに

により、希望す

商談スケジ

にバイヤー

ていただくこ

商談成立に

ご回答くださ

商談において

出いただく「

む取引条件を

本、自社パン

もらうことも

となる備品類

合わせて、「商

地言語に対応

談・取引は、

等を被る事態

の海外販路開

1  月～金

昨年の海外バ

意事項 

個別商談して

社で複数バ

調整後、ご連

を主催者側で

に、バイヤー

するバイヤー

ジュール確定

ーに県内企業

ことは、商品

に効果的です

さい。 

て意思決定の

「商品説明書

を事前に検討

ンフレットを

も可能です。

類はご自身で

商品説明書」

応したもので

参加者の判

態が生じたと

開拓サポート

9:00～17

バイヤー招へ

ていただきま

バイヤーとの

連絡します。

で手配します

ーとの商談マ

ーとの商談が

定後の時間変

業を訪問して

品の価値や他

す。企業訪問

のできる方が

書」以外にも

討して参加して

を必ずお持ち

ただし、保

でご用意くだ

」を英語、中

で提出してい

判断と責任の

としても、一

デスクまで

7:00 ) 

へい商談会の

す。 

の商談を申し

。 

ッチングを行

が組めない場

更およびキ

ていただく予定

の商品との違

の受け入れが

ご参加くださ

説明資料等

てください。

ください。 

温・保冷、衛

さい。 

中国語(簡体字

ただくことが

下で行って

切の責任を負

お寄せくださ

模様    

し込むことも

行いますが、

場合がありま

ャンセル等の

定です。実際

違いをバイヤ

が可能な方は

さい。 

を用意し、価

。 

衛生管理は各

字。台湾向け

が望ましいで

いただきます

負いかねます

さい。 

     

可能です。

、バイヤ

ますので、

のご要望

際にバイ

ヤーに認

は参加申

価格、商

各自で対

けは繁体字）

です。  

す。万が

すので予
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