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海外市場でのお客様の反応は良いのに、なかなか商品が継続的に売れないでお困りの方は居ませんか？
海外市場で継続的にモノが売れるようになるには強固な海外営業力を構築できるかがカギです。
今回のセミナーはソニー在籍時代と独立後の経営コンサルタントで数々の実績を上げている著名な専門家をお招きしてその手法を２回シリーズで解説します。1日目は海外販路拡大に重要な自社海外向けHPの作成とブラッシュアップについて、2日目は今年6月に高岡にて開催し好評を得た代理店マネジメントセミナーを今回は富山市にて行います。多数の皆様の参加をお待ちしています。

	講座
	第1弾「海外販路開拓に必須！！　
自社海外向けWebサイトの構築」
	第2弾「海外販路開拓のための代理店
マネジメントとWebを活用した情報発信」

	開催日時
※1日受講可能
	2013年12月16日（月）
13:30～16:00　セミナー 

16:00～16:30　交流会
	2013年12月17日（火）
13:30～16:00　セミナー
16:00～16:30　交流会

	会場
※会場が異なります
	ウイング・ウイング高岡 
研修室501　
＜住所＞富山県高岡市末広町1番8号
	富山県総合情報センター（情報ビル）
4階第1・2会議室
＜住所＞富山県富山市高田527

	内　　容
	①何故海外向けWebサイトが必要か？

②海外向けWebサイトの構築

  -作成の仕方

  -内容構成と掲載項目

③海外向けWebサイトのメンテナンスと

活用方法

④Facebookの活用

⑤Twitterの活用

⑥質疑応答
	①販路の一つである代理店の活用

-代理店とは（販売店・非独占代理店・総代理店の違いとメリット・デメリット）

-代理店の探し方

②代理店契約のポイントと課題

-代理店契約の主要ポイント（契約書雛形による説明
を含む）

-代理店契約の交渉のポイントと対応の仕方　（現地
販売価格の設定と管理､代理店手数料等）

③代理店活用の実践的ポイント

-代理店管理の秘訣

-代理店のモチベーションアップ術

-代理店との想定トラブルと対応の仕方

④Webを活用した情報発信と海外販路拡大

⑤質疑応答

	主催・共催等
	ジェトロ富山、高岡市
	主催：ジェトロ富山
　

後援：富山県商工会議所連合会

協力：北陸銀行、富山第一銀行、富山銀行、日本政策金融公庫富山支店、商工組合中央金庫富山支店

※業種別・アルファベット順

	定員
	50名（定員になり次第締め切ります）

	申込方法・締切
	FAX、Eメール、お電話にて、12月11日（水）までにジェトロ富山までお申込下さい。


【講　　師】グローバルビジネスマッチングアドバイザー　GBM&A代表　山本 雅暁　氏
内閣府認証(特) 日本経営士会認定経営士　経営コンサルタント
＜略歴＞ソニー株式会社にてグループの海外子会社の経営再建を実現。経営再建の手腕が買われ、欧米企業とのアライアンス・M＆A事業、事業撤退に従事。2007年より経営コンサルタントとして独立。売上拡大・新規事業立上のためのマーケティングリサーチや経営戦略、M&A、アライアンスなどをアドバイスするかたわら研修講師としても活躍。
【お問合せ】ジェトロ富山　[西田]　TEL. 076-444-7901  FAX. 076-444-7903  E-mail. toy@jetro.go.jp
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海外営業力を強化するには？　　海外販路開拓セミナー





ジェトロ富山　実務セミナーのご案内
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【開催概要】
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※ご記入頂いたお客様の情報は適切に管理し、本セミナー運営のために利用致します。お客様の個人情報保護管理者：ジェトロ富山所長TEL:076-444-7901








