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ジェトロ富山では昨年度に引き続き、本年も貿易実務講座 『基礎編』 、ならびに 『応用編』 を開催いたします。これから海外進出を考えている方やすでに取引を開始されている方、また社内研修用として、貿易実務の基礎知識の習得や再確認のために、ぜひともこの貿易実務講座をご活用ください。

※席数の都合上、申込数が定員に達した時点で締切日前であっても受付終了とさせていただきます。


	講座
	＜ 基礎編 ＞
	＜ 応用編 ＞

	開催日時
	２０１３年5月21日(火)、22日(水) 
9:30～16:30（2日間）
	２０１３年6月4日(火)、5日(水) 
9:30～16:30（2日間）

	会場
	富山県総合情報センター(情報ビル)

　4F　第1会議室　住所 富山市高田527
	富山県市町村会館　1F　研修室101・102
住所 富山市下野９９５番地の３

	定員
	60名（先着順）
	60名（先着順）

	受講料
	テキスト代 2,000円（当日受付にてお支払い下さい）※ジェトロメンバーズの方は無料
	テキスト代 2,000円（当日受付にてお支払い下さい）※ジェトロメンバーズの方は無料

	申込締切
	2013年5月15日（水）
	2013年5月29日（水）


【申込方法】
以下のいずれかの方法で、ジェトロ富山までお申込みください。

✑FAX
：下記の受講申込書に必要事項をご記入の上、ジェトロ富山まで送信ください。

✑Eメール
：件名を「貿易実務講座　受講申込」とし、下記申込書の各項目について明記の上、ジェトロ富山（toy@jetro.go.jp）まで送信ください。
【講　　師】
中矢一虎法務事務所（司法書士　行政書士） / 大阪市立大学商学部 講師　中矢 一虎氏
【持 参 物】
筆記用具
【お問合せ】
ジェトロ富山　[上澤、岡本]　　TEL. 076-444-7901  FAX. 076-444-7903  E-mail. toy@jetro.go.jp
	「貿易実務講座」受講申込書
	ジェトロ富山宛て　FAX：076-444-7903

	貴社名
	
	TEL
	

	E-mail
	
	FAX
	

	ご芳名
	希望講座（チェック）
	所属･役職

	
	基礎編
	応用編
	

	
	□
	□
	

	
	□
	□
	

	
	□
	□
	




	貿易実務講座『基礎編』　＜内　容＞

	第１日目

Ⅰ 初めての海外販売戦略と経済連携協定(EPA)･自由貿易協定(FTA)の理解

１．経済連携協定（EPA）・自由貿易協定（FTA）
２．環太平洋経済連携協定（TPP）
Ⅱ 契約交渉の基本五条件
１．商品及び品質条件　　２．価格条件　　３．数量条件
４．支払条件　　５．船積条件
Ⅲ 貿易条件とインコタームズ【インコタームズ2010概要】
１．貿易条件
（１）費用の範囲　　（２）危険の範囲
（３）世界の貿易条件解釈基準
２．インコタームズ 

（１）インコタームズの誕生　　（２）インコタームズ２０１０
（３）インコタームズ２０１０の主要な三条件
Ⅳ 基本的な輸出業務の流れ
海外取引と交渉の基礎 

（１）海外取引（輸出）のポイントを知る
（２）貿易の流れをつかむ
Ⅴ 易しい輸出コスト計算
１．ブレイクダウン方式　　２．コストプラス方式
３．具体例の検討　　４．申込（オファー：offer）書面作成演習
Ⅵ 船積書類（原産地証明書を含む）と輸出入申告書
（１）船積書類＜全体像＞
（２）インボイス　　① 商業インボイス
　　② 通関用インボイス　　③ プロフォーマインボイス
（３）梱包明細書（パッキング・リスト） 　（４）原産地証明書
（５）保険証券　　（６）船荷証券　　（７）輸出申告書
Ⅶ 初めての輸出実践と入門演習
１．輸出を行うにあたって 

（１）輸出と規制 

① 外国為替及び外国貿易法　　② 関税法
（２）買い手発掘
① 信用調査　　② 具体的発掘方法
（３）相手方調査　　（４）取引交渉と輸出実行
２．輸出業務・入門演習 

（１）輸出契約書作成　　（２）インボイス作成
（３）船積終了後の実務処理
Ⅷ 基本的な輸入業務の流れ
電信送金方式による流れ 

Ⅸ 初めての輸入実践と入門演習
１．輸入を行うにあたって
輸入と規制　　① 外国為替及び外国貿易法
② 関税法等　　③ その他
２．輸入業務・入門演習
（１）輸入契約書作成　　（２）輸入貨物到着前後の事務処理
（３）輸入統計品目表　　（４）輸入（納税）申告書
３．輸入通関
	４．関税
（１）関税の課税物件と課税標準
（２）税率　　（３）一般特恵関税制度
Ⅹ 入門演習総合
Ⅺ クレーム処理
１．クレームの種類
（１）運送クレーム 　（２）保険クレーム
（３）貿易クレーム 　（４）法務クレーム
２．貿易クレームの賢い対処方法
（１）貿易クレームの種類　　（２）商品の品質に関するクレーム
（３）商品の受渡に関するクレーム　　（４）代金回収の基本
３．クレームの実務処理
第２日目
Ⅰ 輸出取引【事例演習】
１．取引交渉と輸出契約書の作成
２．信用状の受領とアメンド（修正）依頼
３．インボイスとパッキング・リスト（梱包明細書）
４．輸出申告書　　５．船荷証券（Bill of Lading：通称B/L）
６．保険証券（海上貨物損害保険証券）
７．為替手形及び輸出荷為替手形買取依頼書
Ⅱ 輸入取引【事例演習】
１．輸入コスト計算　　２．輸入契約書
３．航空貨物運送状　　４．インボイス　　５．輸入申告書
６．輸入通関　　７．関税
Ⅲ 三国間取引（仲介貿易）【事例演習】
１．PURCHASE CONTRACT （買約書）
２．INVOICE（インボイス）　　３．BILL OF LADING（船荷証券）
４．SALES CONTRACT（売約書）
５．PURCHASE AGREEMENT（買契約書）
Ⅳ 仲介貿易を除く三国間取引
Ⅴ （資料）貿易実務の基礎知識
１．海外取引と交渉の基礎 

（１）海外取引（輸出・輸入）のポイントを知る
（２）貿易の流れをつかむ　　（３）取引交渉の基本五条件
２．インコタームズ2010と貿易条件及び支払い条件
（１）貿易条件（Trade Terms）　　（２）インコタームズの誕生
（３）インコタームズ2000からインコタームズ2010への変更点
（４）インコタームズ2010の各規則
（５）インコタームズ2010の実務上の注意
３．ウィーン売買条約の実務ポイント概要（CISG）
（１）日本国の本条約への加盟　　（２）本条約の概要
（３）本条約を実務の現場でどのように取扱うべきか
４．船積書類と為替手形
（１）船積書類と為替手形＜全体像＞　　（２）インボイス
５．外国為替と貿易決済
（１）外国為替　　（２）信用状（Letter of Credit：L/C）
（３）貿易上の為替手形（Bill of Exchange / Draft）
（４）D/ P　　（５）D/A　　（６）為替相場　　（７）為替予約


＜講師略歴＞ 神戸大学法学部卒業後、住友商事株式会社に入社。パリやロンドン駐在時には、主に化学品の貿易取引に携わる。今日まで、欧米・中国・アジア・アフリカ・中近東など世界80カ国以上を国際取引にて歴訪した経験を持つ。現在、中矢一虎法務事務所（司法書士 行政書士）の代表を務め、国際契約書の相談や作成を行う司法書士及び行政書士であり、裁判事務や簡裁訴訟及び中堅・中小企業の国際業務顧問や国際ビジネスに関わるコンサルティングを多数こなしている。大阪市立大学 商学部講師、公益財団法人大阪産業振興機構 貿易相談員、各種団体が主催する講演会・研修会の講師としても幅広く活躍している。
【著書】 「輸出入実務完全マニュアル【改訂版】」（すばる舎リンケージ）他多数 

【事務所ウェブサイト】 http://www2.ocn.ne.jp/~business/
ジェトロ富山　実務セミナーのご案内
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【開催概要】





※『基礎編』の目次詳細は二頁目に記載。『応用編』の目次は後日案内予定。





※ご記入頂いたお客様の情報は適切に管理し、本セミナー運営のために利用致します。お客様の個人情報保護管理者：ジェトロ富山所長TEL:076-444-7901








