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海外販路開拓のための



【日時】
２０１３年６月２６日（水）　13：30～15：45　[開場13：00]
【会場】
高岡商工会議所商工ビル　４階　会議室　（高岡市丸の内1-40）
アクセス⇒[ http://www.ccis-toyama.or.jp/takaoka/04ccis_information/map.html ]

【プログラム】
	13:00-15:30
	講演「代理店マネジメントセミナー」

	
	１）国内から海外販路開拓の手段とポイント

２）販路の一つである代理店の活用

・代理店の定義、事業内容（販売店・非独占代理店・総代理店の違いとメリット・デメリット）

・代理店の探し方

３）代理店契約のポイントと課題

・代理店契約の主要ポイント（契約のひな型による説明を含む）

・代理店契約交渉のポイントと対応の仕方（現地販売価格の設定と管理、代理店手数料など）

４）代理店活用の実践的ポイント

・代理店管理の秘訣　・代理店のモチベーションアップ術　・代理店との想定トラブルと対応の仕方

	15:30-15:45
	質疑応答、名刺交換

	15:45-16:45
	個別相談会　（要事前申込　30分×2社まで）


【講師】
グローバルビジネスマッチングアドバイザー　GBM&A代表　　山本 雅暁 氏
内閣府認証(特) 日本経営士会認定　経営士　経営コンサルタント

＜略歴＞ ソニー株式会社にてグループの海外子会社の経営再建を実現。経営再建の手腕が買われ、欧米企業とのアライアンス・M＆A事業、事業撤退に従事。2007年より経営コンサルタントとして独立。売上拡大・新規事業立上のためのマーケティングリサーチや経営戦略、M&A、アライアンスなどをアドバイスするかたわら研修講師としても活躍。中小企業の海外事業支援に関しては、海外市場の調査・分析、卸・輸出入商社・販売会社・販売代理店などとの交渉や契約書作成、海外企業向技術・部品・商品の販売支援、海外企業とのライセンス契約交渉や契約書作成、タイ、シンガポール、香港、マレーシア、インドネシア、米国、中国での自社販売拠点立上や工場立上時のプロジェクト運営支援を行なった経験を有する。

【参加費】
無　料
【定員】　セミナー50名　　個別相談会2社 （先着順）

【申込方法】
FAX・メール・電話にて、ジェトロ富山までお申込みください。

【主催】
ジェトロ富山、高岡市、高岡商工会議所
【申込締切】　6月19日（水）
【お問合せ】
ジェトロ富山（西田） TEL. 076-444-7901　FAX. 076-444-7903　E-mail. toy@jetro.go.jp

	「代理店マネジメントセミナー」受講申込書
	ジェトロ富山宛て　FAX：076-444-7903

	貴社名
	
	TEL
	

	E-mail
	
	FAX
	

	参加希望
	 FORMCHECKBOX 

	個別相談会
	個別相談に参加希望の方のみチェックしてください。

	ご芳名
	所属･役職
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海外への販路拡大には、貴社職員に代わって現地で活動する代理店の活用が有効です。国内外の展示会等を通して代理店候補と出会う機会もありますが、どの企業とどのような契約をしたら良いか、迷うこともあるのではないでしょうか。また、代理店契約後も、国の違う遠く離れた代理店を管理することは難しく、想定していたような成果が上がらない等、悩みを抱える企業の声も聞かれます。


今回は、海外販売経験があり、販売店・代理店との交渉や契約書作成など中小企業の海外事業支援を行っている講師が、代理店の探し方から契約のポイント、管理・活用方法について、さまざまな事例を挙げながら詳しく解説します。


現在代理店と契約している、これから代理店との契約を考えている、など多数の皆様方のご参加をお待ちしています。








※ご記入頂いたお客様の情報は適切に管理し、本セミナー運営のために利用致します。お客様の個人情報保護管理者：ジェトロ富山所長TEL:076-444-7901








