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◆◆高岡商工会議所「国際展開セミナー」◆◆

企業の海外展開の取り組みは、国内市場の縮小に伴う海外市場の開拓、生産コストの削減、新事業の立ち上げなど、その目的は様々ですが、資金・人材などの経営資源が充分でなく、思うように踏み出せないという企業も多いのではないでしょうか。

今回のセミナーは、輸出取引にあたっての基本的な知識や商談の進め方を学べる内容です。輸出を検討している方や今後の課題として輸出に関する知識を得たいとお考えの方は、この機会にご参加下さい。

■日時 ： 2012年6月25日（月）13:30～15:30
■会場 ： 高岡商工ビル 403号室　（高岡市丸の内1-40　TEL：0766-23-5000）

■内容 ： ・貿易と国内取引との違い

・輸送方法

・プライスリストの作成方法
・建値の出し方（ケーススタディ）

・商品の効果的なPR方法

・商談時必要なものの作成方法とアドバイス

・商談後のフォローについて、など
■講師 ： 弓場　俊也　氏　　有限会社ゼータ　代表
＜プロフィール＞ 総合商社においてヨーロッパからの高級アパレルの輸入、ロジスティックを担当、フェンディ・トラサルディ・ミラショーンなどのライセンス事業に携わり、イタリアミラノに8 年半の駐在生活をおくる。帰国後イタリアファッションブランド事務局に勤め、2001 年にイタリア貿易コンサルティング事務所OFFICEZETA を設立する。通関士、JETRO 認定貿易アドバイザー等資格取得多数。大阪市立大学、京都橘大学にて講師も行う。

■参加費 ： 無料

■定員 ： 60名　※定員に達した場合のみご連絡します。　

■主催 ： 高岡商工会議所　ジェトロ富山　高岡市　富山・ミラノデザイン交流倶楽部
■申込方法 ： 以下の方法で、６月２１日（木）までにお申し込みください。
・eq \o\ad(\d\fo"ＦＡＸ　"(),ＦＡＸ)：下記申込書に必要事項をご記入の上、ジェトロ富山まで送信ください。
・Ｅメール：件名を「国際展開セミナー申込」とし、下記申込書の各項目について

明記の上、ジェトロ富山（アドレス：toy@jetro.go.jp）まで送信ください。

■お問合せ ： ジェトロ富山　TEL:076-444-7901　担当：西田

ジェトロ富山宛て　ＦＡＸ：０７６-４４４-７９０３（このまま送信願います）  　　　　　　　　　　
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※　ご記入頂いたお客様の情報は適切に管理し、本セミナー運営のために利用致します。

お客様の個人情報保護管理者：ジェトロ富山　所長　TEL:076-444-7901
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