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　高岡市　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　


10月4日に高岡市内で開催する海外バイヤー招へい商談会での必要なプライスリストの作成方法や自社製品のPR方法、商談後のフォローなど、輸出取引にあたっての基本的な知識や商談の進め方を分かりやすく解説します。商談会参加希望の皆様方は是非ご出席下さい。

      ■日　時： 2013年9月25日（水）13:30～15:30
　　　■会　場： ウィングウィング高岡 5階　501研修室　（富山県高岡市末広町1番7号）
　　　　　　　　※駐車場につきましては下記URLをご覧下さい。http://www.suehirokaihatu.co.jp/info/parking.html
　　　■内　容：「主に中国市場を想定した商談・販路開拓のポイント」
　　　　  ①バイヤーとの商談で準備すべきポイント
プライスリスト・ラインシートの作成方法
海外販路開拓のためのブランディングとPR方法、等
　　　　　　　　  ②商談の進め方
　　　　　　　　　  商談時における自社製品アピール
バイヤーとの想定問答・留意点
商談のクロージング方法、等
　　　　　　　　  ③商談後のフォローアップ方法
　　　　　　　　　  中国市場開拓にあたっての留意点
■講　師：ジェトロ国内コーディネーター　徐向東氏
　＜プロフィール＞㈱中国市場戦略研究所代表取締役。1992年より北京外国語大学や日本労働研究機構、日経

リサーチ、中央大学などで中国市場調査、中国企業論の研究を行った後、2005年から日本

企業の中国市場向け商品開発、ブランディングに関するコンサルティングを手がける。
■参加費： 無料
■定　員： 20名　※定員に達した場合のみご連絡します。
■主　催： 高岡市、ジェトロ富山
■申込方法 ： 件名を「海外バイヤー招へい商談会事前対策勉強会」とし、９月２０日（金）
までに会社名、ご連絡先等、必要事項を明記の上、ジェトロ富山
（FAX：076-444-7903　E-mail：toy@jetro.go.jp）までご送付ください。
■お問合せ ：ジェトロ富山　TEL:076-444-7901　担当：西田、中

ジェトロ富山宛て　ＦＡＸ：０７６-４４４-７９０３（このまま送信願います）　　　　　年　　月　　日
「海外バイヤー招へい商談会事前対策勉強会」受講申込書
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※ご記入頂いたお客様の情報は適切に管理し、本セミナー運営のために利用致します。
お客様の個人情報保護管理者：ジェトロ富山所長TEL:076-444-7901
海外バイヤー招へい商談会in高岡　事前対策勉強会のご案内


「主に中国市場を想定した商談・販路開拓のポイント」








